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Und wir sagen Ihnen, 

wer Recht hat.

Ob der Zukauf oder Zusammen-

schluss von Unternehmen Erfolg 

hat, hängt von vielen Faktoren 

ab. Deshalb stehen wir Ihnen 

mit dem Wissen und der Durch-

setzungskraft unseres globa-

len Netzwerks in allen Phasen 

der Transaktion zur Seite: von 

der Suche nach dem perfekten 

strategischen Partner über die 

Finanzierung bis zur Post-Mer-

ger-Integration.
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Liebe Leser, dieses Symbol 
weist Sie auf zusätzlichen 
Inhalt im Internet hin.

Das komplette Heft ist als 
E-Magazin online zu lesen:

www.ma-dialogue.de
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